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	８年連続「受講者満足度」100％！日本屈指のマーケティングコンサルタントから直接学ぶ！
「売るためのアイデア発想と思考法」
特別トレーニング
アイディア発想は才能ではなく、学べる技術。講師が苦しみながら身につけた技術をお持ち帰りいただきます！





	

	日時
	２０１7年 1２月６日（水）
１０：００ ～ １７：００（昼食お弁当ご用意）

	

	会場
	大阪商工会議所502号会議室（堺筋本町･谷町四丁目）

	

	
	

	受講料
	会員２４，６９０円　一般　３７，０３０円

	
	

	講
師
	ストラテジー＆タクティクス株式会社
　代表取締役社長　佐藤 義典 氏
早大政経学部卒業後NTTを経てペンシルバニア大学ウォートン校でMBA取得。大手の不動産会社・メディア・航空会社、外資系化粧品会社など幅広い規模・業種の企業でコンサル実績を持つ。中小企業診断士。著書に『図解実戦マーケティング戦略』他多数。人気メルマガ「売れたま！」発行者



　　　　　　　　　　　　　　　申込方法・注意事項・お問合せ　　　　　　　　　　　　　　　　
①下記欄にご記入のうえFAXでお申し込み下さい。申込み後３営業日以内に受付確認のご連絡を、開講１週間前に受講票を原則メールでお送りします。受付の確認や受講票が届かない場合は下記までご連絡下さい。
②受講料は下記に開講２営業日前迄にお振込み下さい。左記を過ぎてのキャンセルは受講料の返金はいたしかねます。

	りそな銀行大阪営業部 当座 ０８０８７２６
三菱東京ＵＦＪ銀行瓦町支店 当座 ０１０５２５１

三井住友銀行船場支店 当座 ０２１０７６４
	・口座名 大阪商工会議所  ｵｵｻｶｼｮｳｺｳｶｲｷﾞｼｮ 
・ご依頼人番号　９１１０１０００００ の１０桁と貴社名をご入力下さい。

・振込手数料は貴社にてご負担下さい。左記銀行と埼玉りそな銀行の本支店のATMからのお振込は手数料不要。


③講師業・士業・コンサルタント業等、講座の進行を妨げたり他の受講者の迷惑となる行為がある(あった)方、反社会的団体の構成員と認められる方は、受講をお断りします。
④ご記入頂いた情報は大阪商工会議所からの各種連絡･情報提供のために利用するほか講師に参加者名簿として配布します。
◎主催・お問合せ：大阪商工会議所　研修担当　TEL：０６－６９４４－６４２１　FAX：０６－６９４４－５１８８

受講申込書　この用紙のまま　06-6944-5188　にFAXしてください
	会社名
	
	会員番号
	

	所在地
	〒
	業　種
	

	
	
	従業員数
	人

	フリガナ
受講者名
	
	年齢
	歳
	性別
	男・女
	所属部署･役職
	

	
	
	受講者メルアド
	

	連絡担当者名
	
	連絡担当者所属部署･役職
	

	連絡担当者メルアド
	
	TEL
	
	FAX
	

	受講料
	人分　　　　　　　円を　　　月　　　日　　　　　　　　　　銀行へ振込予定

	受講票について
	□受講票は連絡担当者気付けでメール希望　□受講票は受講者本人宛でメール希望　□受講票はFAXで送信希望


Thanks Ticket 対象講座





☞商売のアイデアは「現場」「お客様」にあり、「才能」も「若さ」も「専門知識」もあまり関係ありません。


☞本講座ではマーケティングの基礎理論を学んだうえで様々な業種業態のアイデア事例を大量に紹介。


☞お客様や商品･サービスを要素ごとに小分けして考える方法、理論を触媒とする方法を学ぶとともに、


受講者同志の意見交換と実習で頭を柔らかくします。


☞そのうえで「アイデア百本ノック」を受けて頂き、「やれそうなこと」「やるべきこと」「お客様に提案できそうなこと」を４０個お持ち帰り頂くことを目標とします。











　プログラム　※ここでは一部のみ紹介　※一部変更可能性有





１．「アイデアを出す」とは？　　


◎才能でなくスキル！スキルは経験！年（訓練）を重ねるほど豊富！


◎｢突飛な｣｢自由な｣ではなく「制約」を設けた方がよい！





２．マーケティングの基礎理論とモーフォロジカルアプローチ　　


◎４P（売物･売り方･売場･売値）とセグメンテーションで


小分けにし、それぞれの現状再分析と今後の可能性を探る


◎モノと価値の壁を超える方法（ＴＰＯ・ビフォーアフター）


◎価値は「使い方」に現れる！「使われ方」から生まれたヒット商品


演習＆隣席の人に意見をもらう：自社商品の強みが一番活きるTPO検討　








３．売上＝客数(既存客･新規客)×客単(頻度･点数･単価)　　　


◎５要素に分けて考える　◎各要素が向上する具体事例を多数紹介


演習＆隣席の人に意見をもらう：柔らかくなった頭で自社の５要素の向上策検討


　





４．潜在顧客がファンになるまでのマインドフロー


◎７関門（認知･興味･行動･比較･購買･利用･愛情）×４P


演習＆隣席の人と気付きを共有：柔らかくなった頭で自社のお客様の関門を推察








５．「アイデア100本ノック」（講師20年の知的結集を惜しげもなく披露）


◎数十件のキーワード(切り口)と百件を超える具体的商品･サービス事例を【ビジネスモデル編】【商品企画編】【販促･営業編】に分けて紹介。


演習：各キーワードを自社に当てはめ新商品･サービスを考案してみる





　概要





受講者の声　考え始めるための切り口がこんなに沢山あるのかと驚きました／アイデア100本ノックのヒントの価値が高い／視野を広げることに気付いた／詳しすぎるテキストに大満足／話が面白くあっという間に感じた／アイデア100本ノックを実践に繋げたい








