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■定　員　　80名（申込先着順） 

■申込方法　申込書に必要事項を記入し、FAX（06-6944-6293）にてご送付下さい。（ホームページからもお申し込み頂けます。　http://www.intl.osaka.cci.or.jp/　）なお、受講票はお送りしません。定員に達し、ご参加いただけない場合のみ、事務局よりご連絡申し上げます。

ＦＡＸ：０６－６９４４－６２９３ ＜番号のお間違いにご注意下さい＞      大阪商工会議所国際部　藤田行 
インターネットを活用した海外販路開拓セミナー（3/17）参加申込書
	会社名カナ
	

	会社名
	

	氏　名
	
	部署・役職
	

	住　所
	（〒　　- 　　　）

	TEL
	
	FAX
	

	E-mail
	

	会員区分
	□大阪商工会議所会員　会員番号（K　　－　　－　　　　）　□非会員


＊上記の個人情報は大阪商工会議所からの各種連絡・案内（Eメールによる案内含む）等に利用致しますとともに講師には参加者名簿を提供します。



■講　師　アリババ株式会社


　　代表取締役社長　香山 誠（こうやま・まこと）氏


【ご略歴】


1986年ソフトバンク㈱入社、ソフトバンク・イーシーホールディングス㈱（現ソフトバンクBB㈱）取締役、ソフトバンク・ヒューマンキャピタル㈱　代表取締役社長、マイスペース㈱代表取締役を歴任し、2008年、　　アリババ㈱の代表取締役社長に就任。




















　　日本企業が今後も持続的に成長するためには海外市場開拓が必要ですが、人材、資金などの経営資源が限られた中小企業にとって、より効果的かつ効率的な手法が求められています。


今回のセミナーでは、世界最大のB2BマーケットプレイスAlibaba.comの日本法人、アリババ株式会社の香山社長を講師にお招きし、中小企業に適した海外市場開拓の手法として、インターネットの活用方法について、事例を交えて、分かりやすくご説明いただきます。特に、同社がこれまでにサポートした3，000社を超える成功・失敗事例を検証するなかで得られた海外顧客獲得のためのノウハウは、御社にとって参考にできるところがあると存じます。多数の皆さまの参加をお待ちしております。





■日時　	２０１４年３月１７日（月）１４：００～１６：００


■会場	大阪商工会議所 ４階 ４０２号会議室　（大阪市中央区本町橋2-8）


■参加費	無　料


■主催　	大阪商工会議所








今なぜ海外市場開拓なのか？


海外売上拡大のキーファクター


海外販売チャネルの構築方法


成否を分ける２つの課題とその突破方法


顧客ニーズ適応がもたらすビジネスチャンス





お問合せ：大阪商工会議所 国際部（担当：藤田、松本）　TEL06-6944-6400　E-mail fujita@osaka.cci.or.jp
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主な内容(予定)








