
                                 大阪商工会議所 東支部  
 
中小企業向け講習会・セミナー（令和元年度）  

 

    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

申込書「業績を上げるための「名刺力」セミナー」(8/22) 

(社名カナ) 

(会社名) 
(参加者氏名カナ) 
(参加者氏名) 

(所在地)〒 

 

(会員の方は会員番号をお願いします) 

(ＴＥＬ) 

(ＦＡＸ) 

 

(業種) (従業員数)      

 ご記入頂いた情報は、大阪商工会議所（データ管理責任者）が本事業の事務業務に利用するとともに、大阪商工会議所らの各

種連絡・情報提供（eメールによる事業案内含む）に利用します。また大阪府（事業費補助金交付元）、講師へ参加者名簿とし

て提供します。これらについては申込者ご本人に同意いただいたものとして取り扱わせていただきます。 

 

経営の目的とは何でしょう？！それは、「お客様を作ること！」だと考えます。お客様を作り、維持し、増やし

ていく事です。その為には、周りの多くの競争相手よりも、お客様に好かれ、気に入られ、喜ばれ、忘れられな

い様にすることが大切です。この「お客様を見つける」という作業が、最も経費が掛かり、大変で、難しい事なの

です。しかしビジネスでは人と初めて出会う場合、すなわち最も重要な見込客になってもらえるかどうかの場面

に、必ず行われる儀式があります。そうです、それが「名刺交換」です。 

本講座では、名刺を業績アップをサポートしてくれる「最強の営業ツール」だと捉え、具体的に事例を交えながら分かり易

く、業績を上げる名刺づくりの専門家として効果的な名刺づくりのノウハウを、余すところなくお伝え致します。 

１．日  時：令和元年８月２２日（木）午後２時～４時 

２．会  場：ニッセイ京橋ビル３階（最寄駅：ＪＲ・京阪・地下鉄京橋駅） 

大阪市都島区東野田町 4-6-22 

３．講  師：れいあうと・にっしん株式会社 代表取締役社長 

名刺コンサルタント 名倉 信一 氏 

４．内  容：１．名刺・名刺交換の役割とは 

・名刺の持つ可能性と重要性について 

・効果的な「名刺交換」のコツとマナー 

２．「名刺力」アップの具体的な事例 

・業績を上げる名刺 ３つのポイント 

・名刺作成のステップ 

・「名刺力」アップの具体的なポイント 

３．ワーク「名刺実力判断テスト」 

・仕事が取れる名刺！ 作成ワークシート 

 ５．受 講 料：大阪商工会議所 会員：無 料、特商・一般：５ ,０００円 

６．定  員：２０名（申込先着順にて受付） 

        ※原則、１社２名までの受付とさせて頂きます。 

７．申込方法：大阪商工会議所東支部まで、下記申込書に必要事項をご記入の上 

「ＦＡＸ：６３５８－６３３３」までお申し込み下さい。 

（お問い合わせ先電話番号６３５８－６１１１） 

＊なお受講受付けさせていただきました方には開講前１週間前後に受講票をＦＡＸさせて

いただきます。 

以上 


