
 

 
 

 

 

 

 

主催：大阪商工会議所 一般社団法人 日本経営協会 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

３級販売士短期集中講座 申込書 

ﾌﾘｶﾞﾅ 

氏 名 

該当する欄へレ印をご記入願います。レ印がない場合は、一般・個人となりま

すので、会員・学生の方は必ず下記へ企業・団体名、学校名をご記入ください。

（学生の方は、当日学生証をご持参ください）※学生とは、高校および大学・

大学院生、専門学校生、各種大学校生に限りますのでご了承ください。 

住 所（〒    －      ） 

 

 

 

 

 

（□自宅 □勤務先） 

 □請求書の宛名を勤務先企業名で希望する。 

□ 会員・学生 １１，３００円（税込） 

（□大阪商工会議所会員 □日本経営協会会員  

□学生） 

講座の当日にテキ

スト(7,200 円)を

購入される方 
 

→□購入する □ 一般・個人 １３，４００円（税込） 

企業・団体名 

学  校  名 

住所： 

電話： 

電 話    （     ） ※講座受講申込書にご記入いただいた情報は、以下の目的にのみ使用させていた
だきます。①参加券や請求書の発送などの事務処理、②その他、販売士に関するお
知らせの連絡。 ＦＡＸ    （     ） 

■講  師 中小企業診断士・日本販売士協会登録講師 古川 文彦氏 

第７２・７３・7４回試験問題＆解説を無料贈呈！ 

 

 1 ヶ月前にポイントを整理・確認しておきたい方におすすめです！ 

 

 

 

販売に必要な商品知識や販売技術、仕入や在庫管理、
マーケティングなど、幅広く実践的な専門知識をもつ
「販売のプロ」の育成を目指したビジネス直結型の試験
です。受験者は、小売業はもとより、製造業や卸売業、
サービス業など業種を問わず広範囲に及び、"就職にも
役立つ！"と学生にも人気の資格です。 
本セミナーでは、平成２７年２月１８日（水）実施の

第７５回３級試験対策として、合格に必要な重要ポイン
トを短期間で修得します。勉強が不十分な方もこの講座
を受講すれば合格へまだ間に合います。自信をつけて試
験に挑むためにも是非ご受講下さい。 

■会 場：大阪科学技術センタービル内(裏面参照) 
（大阪市西区靭本町 1-8-4） 

■受講料： 会員・学生 １１，３００円（税込） 

      一般・個人 １３，４００円（税込） 

昼食休憩は 12:00～13:00、その他休憩は適宜とります。 

※会員は一般社団法人日本経営協会および大阪商工会議所の会員

に限ります。学生の方は当日、学生証をご提示いただきます。 

■日 時：平成２７年 １月１７日（土） 

９：３０～１７：３０（７時間） 

３級販売士短期集中講座  
最重要ポイントを押え、１ヶ月前から合格を目指す、超最短合格コースの決定版！ 

 

講座のねらい 

 

ＦＡＸ ⇒０６－６４４１－４３１９  一般社団法人日本経営協会 経営開発 G（中山）行 

 

①下記申込書に必要事項をご記入のうえ、本状をこのままＦＡＸ送信にてお申込みください。 

②折り返し請求書とご参加券・会場案内図をお送りしますので、開催日の 10 日前までにご請求書に記載の指定口座

にお振込み下さい。参加申込は参加券の発送をもって確認させて頂きます。 

不着の場合は必ず前日までにお電話下さい。 

※参加者が１０名に達しない場合は中止することもございますのであらかじめご了承ください。 

その場合は、1週間前までにご連絡いたします。 

 

講座の概要 

 

全 ５ 科 目 対 応 

第７５回試験対策 

お申込方法 



 

 

 

 

 

 

３級販売士短期集中講座 プログラム １月１７日（土） 9:30～17:30（7 時間） 

9:30 

 

 

 

12:00 

13:00 

 

 

 

 

17:30 

小売業の類型 

流通における小売業の基本的役割／業界別流通経路の基本的役割／形態別小売

業の基本的役割／店舗形態別小売業の基本的役割／チェーンストアの基本的役

割／商業集積の基本的役割としくみ 

マーチャンダイジング 

商品の基本知識／マーチャンダイジングの基本／商品計画の基本／販売計画お

よび仕入計画の基本的役割／在庫管理の基本的役割／販売管理の基本的役割／

価格設定の基本的考え方／利益追求の基本的知識 

ストアオペレーション 
ストアオペレーションの基本的役割／ディスプレイの基本的役割／作業割当の

基本的役割／人的販売の基本的考え方 

マーケティング 
小売業のマーケティングの基本的考え方／顧客管理の基本的役割／販売促進の

基本的役割／商圏の設定と出店の基本的考え方／売場づくりの基本的考え方 

販売・経営管理 
販売員の基本業務／販売員の法令知識／販売事務と計数管理の基本的知識／売

場の人間関係／店舗管理の基本的役割 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 大阪科学技術センタービル 
大阪市西区靭本町 1-8-4 TEL：06-6443-5324 

 

※当講座は「商工会議所・全国商工会連合会指定の販売士養成講座」および「指定通信教育スクーリング」ではございませんの

で、受講修了者への科目免除等はありません。あらかじめご了承いただきますようお願いいたします。 

 

●一般社団法人日本経営協会 関西本部 経営開発 G 検定担当 

TEL：06-6443-6963 

●大阪商工会議所 人材開発部検定担当 

TEL：06-6944-6430 

 

●３級ハンドブック 7,２00 円(税込) ※１ 

●筆記用具  ●電卓  ●参加券 ※2 

※1 テキスト代は受講料に含まれておりませんので、ハンドブックをお持ち

でない方は、大阪商工会議所にて事前に購入してください。 

   なお、事前に購入できない方は、当日会場でも販売いたします。 

   申込書の「テキストを購入する」の欄に印をいれてください。 

※2 参加券は申込後に送付いたします。 

 
●実 施 日：平成２７年  ２月１８日（水）9:30～11:50頃 

●申込受付：平成２６年１２月１２日（金） 

～平成２７年１月２０日（火） 

●追加窓口受付：平成２７年１月２７日（火） 

※受付時間 10：00～19：00 のみ 

●検 定 料：４，１２０円(税込) 

※受験の申込は各自で別途おこなってください 

※詳しくは大阪商工会議所ホームページをご覧ください 

⇒http://www.osaka.cci.or.jp/ 

講座の特長 

 

講座会場のご案内 

 

大阪市営地下鉄四つ橋線「肥後橋駅」7 番出口から 

南へ徒歩 5 分。「本町駅」28 番出口から北へ徒歩 5 分 

当日の持参物 
 

検定情報 

お問合せ先 

試験傾向を熟知した経験豊富

な講師が楽しく指導します！ 

短期間での効果的な学習方

法をアドバイスします！ 

計算問題（販売・経営管理）

を分かりやすく解説します！ 

販売士テキストの重要
ポイントをチェック！ 
   （ 講 義 ）  

第 72・73・74 回試験問題＆解説（930 円相当）
とオリジナル模擬問題を無料進呈！ 

（ 自宅にて演習 ） 
＋ 
 

 

大阪科学技術センター

日本経営協会関西本部 

至梅田 

至難波 

至西梅田 

至難波 

７ 


