
  
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

 
 
 
大商国際部 長尾行（ＦＡＸ：０６－６９４４－６２９３）※お申込み期日：11 月 30 日（金） 

初めて結ぶ「外国企業との事業提携」 概要と実務のポイント（12／4） 参加申込書   

会社名  会員番号  

所在地 〒 ＴＥＬ  

業 種  従業員数 名 ＦＡＸ  

参加者名  所属・役職  

e-mail              ＠ 

＊上記の個人情報は大阪商工会議所からの各種連絡・案内（E メールによる案内含む）等に利用致しますとともに各団体には参加者名簿を提供します。 

新興国市場開拓プロジェクト 海外ビジネス実務セミナー 

 

■ 講師 イズミ行政書士・中小企業診断士事務所 代表 泉 仁史 氏 
1994 年一橋大学法学部卒、三菱重工業（株）に入社後、2008 年に経営コンサルタントとして独立開業。三菱重工業では、原子力プラントの輸出マーケテ

ィングに携わり、外国企業との提携案件（合弁会社、コンソーシアム、ライセンス、共同研究）において、事業計画・契約交渉から契約解消時の知的財産

の整理まで、プロジェクト・マネージャーとして数多くの案件を担当する。独立後は国際ビジネスの実務経験豊富な経営・法務の専門家として、実践的な

経営・法務コンサルティングを行っている。中小企業基盤整備機構及び神戸市アジア進出支援センターの国際化支援専門家。 

 

 

 

■日 時 平成 24 年 12 月 4 日（火） １４：００～１６：３０ 

■参加料 会員８，０００円、一般１３，０００円（一人当たり。ご入金後、受講票をお送り致します） 

■会 場 マイドームおおさか８階 第２会議室（〒540-0029 大阪市中央区本町橋 2番 5号）  

■対 象 外国企業と初めて事業提携を検討する企業 

主 催：大阪商工会議所 お問合せ先：大阪商工会議所 国際部 長尾、丸山（TEL06-6944-6400）  

 現地外国企業との事業提携は、海外展開を検討する中小企業にとって有力な戦略の一つです。信頼のおける現地企業と
WIN-WIN 関係を築けば、長期的に相互のビジネスチャンスを大きく広げることができるでしょう。 

一方で、事業提携の成功には押さえるべき多くのポイントがあります。利益・契約にシビアな外国企業との提携には、相手を納

得させられる提携事業計画（売上・利益・投資計画）が必要です。さらに、提携事業で長期的に利益を確保し損害を防ぐため、自

社を守るしっかりとした契約書の作り込みも必要不可欠です。契約後もパートナー企業との関係をうまく機能させ、関係悪化から

撤退という事態は絶対に避けなければなりません。 

本セミナーでは、海外進出実務の経験豊富な中小企業診断士・行政書士の泉 仁史氏を講師に招き、外国企業との提携に関

する基礎知識、および、外国企業との提携の失敗事例を、①事業提携の経営戦略、②パートナー候補の選定、③提携事業計画、

④契約 の４段階に分類。それぞれの段階で成功する為の実務的なポイントを、分かりやすく解説致します。海外進出および外国

企業との提携を計画する企業様は是非ご受講下さい。 

 

■申込方法 申込書に必要事項を記入し、FAXでご送付下さい。受講料は下記口座に 11月 30日（金）までにお振込下さい。 

（振込手数料は貴社ご負担にてお願い致します。請求書は原則発行しませんが、必要な場合はお申し出下さい） 

◇振込先： りそな銀行  大阪営業部      （当座）０８０８７２６ 

三井住友銀行 船場支店        （当座）０２１０７６４ 

三菱東京ＵＦＪ銀行 瓦町支店 （当座）０１０５２５１ 

◇口座名：大阪商工会議所(ｵｵｻｶｼｮｳｺｳｶｲｷﾞｼｮ) 

 

※ATM・窓口からお振込の際、10 桁の依頼人番号「9104100196」と 

貴社名をご入力下さい。 

※11月30日以降のキャンセルはご返金致しかねます。予めご了承下さい。 

１．外国企業との提携：メリットと失敗事例 

①技術流出により自社の強みを失った事例 ②合弁会社が乗っ取られた事例 ③適切なライセンス料を提示できずに提携に失敗した事例 など 

２．提携の経営戦略上のポイント ①提携戦略の全体像 ②提携を維持・継続するための条件  

３．パートナー候補の選定 ①パートナー選定プロセス ②パートナー選定での経営判断 ③パートナーの評価方法 

４．提携成功の為の事業計画の作り方（売上・利益・投資計画の作り方） 

①合弁会社設立 ②ライセンス契約（技術の価格設定、知財戦略と利益の確保、責任分担） ③代理店契約 

５．契約のポイント 

①ライセンス契約 ②販売契約・代理店契約 ③合弁会社設立契約 ④製造委託契約 ⑤共同研究開発契約 ⑥コンソーシアム契約 

＜質疑応答＞ 

 

 プ ロ グ ラ ム 内 容  
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